


https://www.youtube.com/watch?v=MSnPt9SUzSI





Reconocimiento de la necesidad: reconocer la necesidad de adquirir un producto o servicio para la 
gestión de sus operaciones, este departamento emite una solicitud de compra

Evaluación y selección del proveedor: El departamento de compras recibe y analiza los requisitos

considerando las condiciones económicas (precio, cantidad de descuento, costo, etc.), crédito (condiciones,

tasas de interés) y otros factores (tiempo de entrega, calidad) para encontrar posibles proveedores. En esta

etapa, el comprador debe recopilar toda la información de todos los proveedores que se considere
necesaria para respaldar el análisis y la toma de decisiones.

1.1 Sistemas integrales de compras:

El proceso de decisión de compra comienza con una clara definición e identificación de las necesidades de 

una empresa y conduce a un contexto general.

Se trabajan alternativas posteriores. A toda esa referencia se le llama SIC (Sistema Integral de Compras)

Evaluación de alternativas: el comprador elige lo que es más conveniente para el negocio y decide las 
opciones de compra adecuadas y las ofertas para lograr un consenso en beneficio de todos.
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